12 STADTWERKE

Weg von den Schnitt-
stellenprojekten

Stadtwerke stehen unter erheblichem Transforma-
tionsdruck — und das bei knappen Ressourcen. Eine
Losungsplattform soll IT-seitig helfen.

VON FRITZ WILHELM

or zwei Jahren hat die Wil-

ken Software Group bereits

optisch den Schalter umge-

legt. Bei der E-world 2025
hat das Tech-Unternehmen aus Ulm
dann die neue Marke ,,GY“ vorgestellt.
Bei der diesjihrigen E-world wurde
schlieRlich ein neues Kapitel aufge-
schlagen: ,,The Rise of GY“. Dahinter
steht der Anspruch, ein Okosystem mit
den fiir die Energiewirtschaft wesentli-
chen Anwendungen zu schaffen. Sie
sollen Stadtwerken zusammen als
cloud-native entwickelte Lésungsplatt-
form ,,schliisselfertig” mit integrierten
Schnittstellen helfen, die Herausforde-
rungen der an technischer und regula-
torischer Komplexitit rasch zunehmen-
den Energiewirtschaft unter personell
und finanziell verschirften Randbedin-
gungen zu meistern.

Fiir die Verantwortlichen bei Wilken
ist es der logische nichste Schritt. Da-
mit stehen nicht nur zwei Buchstaben
in auffilliger Farb- und Formgestaltung
fiir eine Aufbruchstimmung und die Be-
reitschaft, im Zuge einer Kollabora-
tionsoffensive neue Wege in der Kun-
denansprache und im Vertrieb zu
gehen, sondern auch fiir die Einheit
aus Unternehmen, Marke, Soft-
ware-Kern und Partneranwendungen.

»Es wire vermessen zu behaupten,
wir kdnnten selbst alle Anwendungen
entwickeln und seien auch noch die
Besten in diesem jeweiligen Bereich,
sagt Dominik Schwirzel. Der CEO der
Wilken Software Group stellt unmiss-
verstiandlich klar, dass es um das Zu-
sammenfiihren von Expertise geht:
»Wir wollen die jeweils besten Losun-
gen in einer einzigen Plattform biin-
deln.“ Der Ansatz gehe weit iiber eine
reine Abrechnungsplattform hinaus,
wie man sie bisher in der Energiewirt-
schaft noch als Ziel integrativer Bemii-
hungen kennt. ,,Unser Ansatz ist in
der Branche bisher einzigar-
tig“, so Schwirzel.

Das Software-Unterneh-
men Kisters deckt als
Partner vor allem die Be-
reiche Energiedatenma-
nagement und Beschaf-
fungsprozesse ab. Als
Spezialist fiir digitale
Kundenschnittstellen ist
Epilot an Bord. Work-
force Management,
Smart-Meter-Gate-
way-Administration
oder Archivfunktio-
nen - die Liste liefle
sich fortsetzen - for-

Dominik Schwérzel, CEO der
Wilken Software Group
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men das Okosystem. Schwiirzel erin-
nert in diesem Zusammenhang an die
Anfinge des App Stores von Microsoft.
Damals habe sich gezeigt, wie man
Mehrwerte erfolgreich zu den Kunden
bringen kann. ,,Und gleichzeitig profi-
tieren die Partner, die Module anbie-
ten“, betont er die Win-win-Situation.

Im Zentrum der Loésungsplattform
stehen betriebswirtschaftliche und
kundenorientierte Prozesse: Abrech-
nung, Marktkommunikation sowie
Zahlungs- und Forderungsmanage-
ment. Dariiber hinaus leistet Wilken
die End-to-end-Orchestrierung der
energiewirtschaftlichen Prozesse iiber
Systemgrenzen hinweg. ,,Der betriebs-
wirtschaftliche Core bleibt das stabile
Fundament - der grofle Mehrwert er-
gibt sich aus der nahtlosen und intelli-
genten Integration der angrenzenden
Prozesse“, so Schwirzel.

Vor dem Hintergrund dieses Okosys-
tems soll nun die Markenstrategie neu
beziehungsweise klarer ausgerichtet
werden. Wihrend die Wilken Software
Group in gewisser Weise das Dach bil-
det, ist die Losungsplattform ,,GY“ da-
runter als Marke aufgestellt. Mit ,,GY
Utility“ ist sie auf die Versorgungswirt-
schaft ausgerichtet und beinhaltet ne-
ben der neuen Losung ,,GY“ auch die
Bestandslésungen ,ENER:GY“ und
,»NTS.suite“.

Der Okosystemansatz, bei dem
Wilken die Rolle des Orches-
trators iiber die Losungs-
plattform hinweg iiber-
nimmt, mag als Indiz
gedeutet werden, wie
wichtig den Verantwort-
lichen dort ist, den Ver-
sorgern nicht nur eine
Komplettlosung fiir
ihre betrieblichen
Prozesse und Funk-
tionen anzubieten,
sondern auch eine
Kollaborations-
plattform fiir Soft-
ware-Anbieter zu
schaffen. So hat

Wilken von Anfang an die Systemgren-
zen libergreifende Verantwortung aller
Akteure der Branche fiir das Gelingen
der Energiewende betont. Bei einem
,Utility Summit“ im kommenden
Herbst soll dieser Gedanke ebenfalls
wieder im Fokus stehen.

Es klingt nach der eierlegenden
Wollmilchsau, wenn Tobias Mann die
einzelnen Anwendungen aufzihlt, die
alle in der Losungsplattform vereint
sind. Keine 150, aber die zehn bis
15 wesentlichen, wie er betont. Der
Transformationsdruck, dem die Versor-
ger in diesen Zeiten aus allen Richtun-
gen ausgesetzt sind, sei so erheblich,
dass sie dringend eine umfassende und
schliisselfertige Losungsplattform be-
noétigen. Dabei sei klar, dass Stadtwerke
heute kaum noch die Ressourcen ha-
ben, um komplexe Schnittstellenpro-
jekte auf- und umzusetzen. Deshalb
koénne man ihnen am besten mit einer
durchgéngig integrierten, cloudbasier-
ten Plattform helfen, die sich ziigig an
Marktverdnderungen anpassen lisst.

Auch Kollaborationsplattform
fiir Software-Anbieter

Komplexitdtsreduktion sei aus IT-Sicht
ein wesentlicher Schliissel zum Erfolg,
nicht nur des IT-Anwenders, sondern
auch des IT-Anbieters, der damit einen
wesentlichen Schmerzpunkt adressie-
re. ,,Um weg von den Schnittstellenpro-
jekten zu kommen, haben wir einen In-
tegration Layer bereitgestellt, iber den
alle Integrationen von Partnern im
Okosystem erfolgen*, erklirt Dominik
Schwirzel. Aus Sicht des Wilken-CEO
trégt das erheblich zur Komplexitétsre-
duktion bei. ,,Damit miissen sich die
Versorgungsunternehmen nicht mehr
um die Wartung und Anpassung von
Schnittstellen kiimmern und auch nicht
mehr {iber Interoperabilitidt den Kopf
zerbrechen®, so Schwirzel.

Dartiber hinaus wird ein Data Lake
- fiir end-to-end-einheitliche Daten -
aus dem Integration Layer gespeist und
gibt seine Daten wieder dorthin ab. Au-
fRerdem wird die Lésungsplattform
,GY*“ auch ein zentrales Identit4tsma-

Es wird ein Data Lake
aus dem Integration
Layer gespeist

nagement bereitstellen, sodass User mit
einem Login zur Lésungsplattform je
nach Berechtigung zu allen Losungsbe-
reichen in der Plattform gelangen.

Mit der Losungsplattform verfolgt
Wilken eine klare Wachstumsstrategie.
,Wir haben den Anspruch, 2030 Markt-
fiihrer zu sein, was die Anzahl der Ver-
sorgungsunternehmen angeht“, sagt
Tobias Mann. Ein Viertel der deutschen
Energieversorger bis 2030 auf die Platt-
form zu bringen, sei durchaus mach-
bar, zumal derzeit viel Bewegung im
Markt zu registrieren sei, und nicht nur
weil Wilken selbst die von den Stadt-
werken Schwibisch Hall entwickelte
Sherpa-X-Losung ablosen wird, son-
dern auch eine ganze Reihe von Versor-
gungsunternehmen derzeit Alternati-
ven zu SAP oder anderen Systemen
suche und priife.

Und letztlich soll auch die Auspra-
gung von Systemhdusern den Wachs-
tumspfad festigen. ,,Denn wir wollen
mit Software-as-a-Service-Losungen im
Fokus stehen und kénnen so zusétzlich
das Dienstleistungsgeschift stirken®,
betont Mann. Und genau dieses Dienst-
leistungsgeschift sei Kerngeschift der
Systemhduser. Eine Blaupause dafiir
gibt es schon: den langjdhrigen Partner
IVU aus Norderstedt. E&M



